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EdisonTeam.pl to firma zrzeszająca trenerów-praktyków, osoby z wieloletnim doświadczeniem zawodowym. Oferowane szkolenia i projekty doradcze koncentrują się na realizacji dwóch zasad:

„Blisko rzeczywistości to daleko do fikcji”. Ideą szkoleń jest jak najbliższe odtworzenie sytuacji z życia zawodowego. Materiały poddawane analizie podczas zajęć to przypadki, z którymi możemy spotkać się na co dzień.

„Praktyczne umiejętności”. W proponowanych warsztatach rozwijamy takie umiejętności jak: sztuka prezentacji i przekonywującego argumentowania, negocjacji, motywacji, zarządzania, skutecznej sprzedaży, kreatywnego myślenia, kontaktów z mediami.

Więcej informacji o nas na www.EdisonTeam.pl
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SPIS TREŚCI:

Część pierwsza

Mówca - co trzeba mieć by być dobrym prezenterem? 3

Zakończenie i zadanie o charakterze bardzo rozwojowym 40

W tym praktycznym opracowaniu zajmiemy się dwoma tematami dotyczącymi prezentacji publicznej. Naszą uwagę skoncentrujmy na osobie występującejna forum, prezentującejsię na ekranie, czy w radio. Temat pierwszy - „jakie cechy mówcy decydują o jego skuteczności w mówieniu na forum? i temat drugi - „jak rozwijać swoje umiejętności retoryczne?”.

Część pierwsza
Mówca - co trzeba mieć by być dobrym prezenterem?

„Dość łatwo jest znaleźć kandydata na ministra oświaty. Wszystko, czego potrzeba, to długa, siwa broda. Co innego z dobrym kucharzem, to musi być wszechstronny geniusz.”

O. Bismarck

Jakie cechy decydują o skuteczności mówcy? Nim odpowiem na ten temat posłuchajcie o pewnym badaniu. Ten sam tekst prasowy włożono do dwóch różnych gazet - amerykańskiego „Science” i do radzieckiej „Prawdy”. Następnie rozdano go dwóm grupom badanych z prośbą o ocenę wiarygodności zamieszczonego tam materiału. W grupie, która czytała „Science”, poziom zaufania do komunikatu był znacząco wyższy niż w grupie, która przeczytała go w radzieckiej „Prawdzie”. Powód? Im większy autorytet źródła informacji (nadawcy), tym większe zaufanie do
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PORUSZONE ZAGADNIENIA:

Część pierwsza. Mówca - co trzeba mieć by być dobrym prezenterem?

Etos - wiarygodność mówcy Empatia - wejście w położenie słuchaczy Logos - siła argumentów Długość wypowiedzi -lapidarny logos Zakończenie - historia Odysa i syreni śpiew w literaturze biznesowej

Część druga. Jak rozwijać swoje umiejętności retoryczne?

Poziom pierwszy - generalne prawidła dotyczące uczenia się Co można zrobić, by pomóc sobie w rozwoju?

Sześć kroków do tego, aby być lepszym mówcą Zakończenie i zadanie o charakterze bardzo rozwojowym
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